
Als Führungskraft 
erfolgreich coachen
Wie Sie sich selbst und Ihre 
Mitarbeiter ergebnisorientiert 
steuern

Wer Menschen führen und coa-
chen will, muss zum effektiven 
Selbstmanagement fähig sein. Die 
Autoren zeigen, wie Führungskräf-
te mit einfachen und wirkungs-
vollen Steuerungsinstrumenten 
ihr Führungspotenzial entfalten, 
um die Kompetenzen ihrer Mitar-
beiter zu entwickeln und Demo-
tivation zu vermeiden – nur so 
entstehen Höchstleistungen.

Der Beziehungsmanager
So erreichen Sie im Verkauf, 
was immer Sie wollen

Entdecken Sie mit Helmut Seßler, 
dem Begründer des INtem Insti-
tuts, dass Ihrem Erfolg im Verkauf 
keine Grenzen gesetzt sind. Ihr 
entscheidendes Erfolgs-Rezept: 
Sie bauen eine echte persönliche 
Beziehung zum Kunden auf, die 
stärker ist als jede Krise. Dieses 
Buch ist jetzt schon ein Klassiker 
in der Verkaufsliteratur – in der 9. 
Auflage!

Die INtem-Bücher für Ihren Erfolg
Einfach hier aussuchen und anfordern

Messbar mehr 
Verkaufserfolg
Praktische Umsetzungstipps 
von 52 Verkaufsexperten

52 sturmerprobte und renom-
mierte Vertriebsexperten mit 
großem Praxishintergrund und 
außergewöhnlichem Vertriebs-
Know-how beschreiben anschau-
lich und spannend 52 Umset-
zungstipps, die der Leser auf seine 
persönliche Situation übertragen 
kann. Dabei zeigen die Vertriebs-
experten wie Mitarbeiter und 
Führungskräfte so weitergebildet 
werden, dass „Messbar mehr Ver-
kaufserfolg“ zum Standard wird.

Mein Tag ist heute!
Zitate und Weisheiten 
für Menschen, die noch 
erfolgreicher werden wollen

Es zählen nicht die Tage im Leben, 
es zählt das Leben in den Tagen. 
Der Schlüssel zum Erfolg ist die 
Fähigkeit zum Handeln. Darum 
planen Sie heute und bringen Sie 
die Zukunft in die Gegenwart.

Sie finden in diesem Buch zu je-
dem Tag einen Tipp, um Ihr Leben 
selbst lebenswerter zu gestalten.

Zielplaner
„Ein Ziel ohne einen Termin 
ist nur ein Traum.“ Milton Hyland Erickson

Gehören Sie zu den Menschen, die sich vom 
Zufall treiben lassen? Oder gehören Sie zu 
denen, die lieber selbst ihr Schicksal bestim-
men? Dann ist hier das richtige Buch für Sie: 
Ihr Zielplaner.

Mit diesem einmaligen und edel gebundenen 
Werk planen Sie Ihre Ziele, Ihre Aufgaben und 
Ihren Erfolg. Und zwar von der großen Idee 
bis hin zur Umsetzung in Monats-, Tages- und 
Wochenplänen. 
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Anforderungs-Coupon
Kreuzen Sie einfach die gewünschten Titel an

Wenn Sie von einem Titel mehrere Exemplare haben wollen, einfach die 
gewünschte Anzahl eintragen:

Coaching-Brief für Führungskräfte im Verkauf 
(GRATIS - erscheint einmal monatlich per E-Mail - bitte E-Mail-Adresse rechts eintragen)

Das bietet Ihnen einmal monatlich 
der Coaching-Brief Verkauf – und 
zwar kostenlos! Sie erhalten den Brief 
per E-Mail als PDF-Datei.

Tragen Sie einfach unten bei der 
Anschrift auch Ihre E-Mail-Adresse 
ein, wenn Sie den Brief ab sofort 
kostenlos erhalten wollen.

_____  „Der Beziehungsmanager“ (24,50 €*)

_____  „Als Führungskraft erfolgreich coachen“ (24,90 €*)

_____  „Messbar mehr Verkaufserfolg“ (24,50 €*)

_____  „Mein Tag ist heute!“ (7,90 €*)

_____  „Zielplaner“ (48,- €*)

Sofort nach Eingang senden wir Ihnen die gewünschten Bücher per Postpaket zu. Bis zu einem 
Bestellwert von 50,- € zahlen Sie anteilige Versandkosten in Höhe von 3,- €. Ab 50,- € Bestellwert 
übernehmen wir die Versandkosten für Sie! Den Betrag zahlen Sie einfach bequem per Rech-
nung, die Sie zusammen mit Ihren Büchern erhalten.

Bitte hier Ihre Adresse eintragen
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ggf. Firma

Straße (bitte kein Postfach, da Paket)

PLZ, Ort

E-Mail (wichtig für den Versand Ihres kostenlosen Coaching-Briefs)

Telefon (für eventuelle Rückfragen)

Datum			   Unterschrift

Hören Sie jetzt die kostenlose Hörprobe unter 

Der kostenlose Coaching-Brief für Führungskräfte im Verkauf
Sofort einsetzbare Tipps und Strategien 
für mehr Erfolg im Verkauf.

kostenlos

monatlich per E-Mail, 
PDF-Datei

(*inklusive der gesetzlichen Mehrwertsteuer)
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